niiio finance group AG @ Corporate vieo

Software-as-a-Service Plattform fir individuelles und skallerbares
Asset/nd Wealth Management
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Nniiio Vorbereitung auf das geplante Wachstum,

finance group

die wichtigen Milestones im 1.HJ 2021

Volle Pipeline mit potenziellen Ubernahmekandidaten und gewissenhafte Prifungen voll im Gang: in den letzten Monaten hat das
Management rund 120 Firmen entlang der Wertschdpfungskette des Asset Managements in Europa analysiert und dabei den Fokus
auf die DACH-Region gelegt. Aktuell werden mit rund 15 potenziellen Targets Sondierungsgesprache gefihrt.

Erfolgreich durchgefihrte KapitalmafBnahme im Januar — eine Kapitalerhéhung i.H.v. 2,3 Mio. Euro fur Ausbau der Sales-Kapazitaten
und organisches Wachstum

Erfolgreiche Platzierung der Wandelanleihe in Hohe von 5 Mio. Euro — finanzielle Grundlage u.a. fur M&A-Aktivitaten ist gelegt
Start Ausbau Robo-Advisory Geschéft - die AUM im Robo — Bereich im ersten Halbjahr 2021 verdoppelt, Tendenz steigend

Besetzung Sales und Delivery Team, Neuausrichtung der Organisation begonnen - seit Mai ist mit Dr. Daniel Berndt ein zweiter
Vorstand an Bord, der als Chief Operating Officer auch fur das operative Geschéft verantwortlich zeichnet und Organisation konsequent auf
Wachstum ausrichtet. Inga Gerlinger verantwortet seit Marz das Business Development, und der Vertrieb wurde deutlich gestéarkt: Seit Juli
leitet Stefan Stumpf als neuer Head of Sales den Vertrieb.

Ausbau Netzwerk und Verstarkung Strategische Beratung der niiio finance group - Auf der Hauptversammlung wurde der erfahrene
Kapitalmarktexperte Henning Gebhardt als neues Mitglied des Aufsichtsrats gewahlt. Neu gegriindeter Beirat (Advisory Board) mit
hochkarétige Experten. Neben Ex-Deutsche Bank Vorstand Stefan Krause sind dies die Bankenexperten Dr. Martin Deckert und Dr. Olaf
Scheer, die mit Ilhrer Erfahrung und ihrem Netzwerk den Vorstand in strategischen Fragen und bei Zukaufen und
FinanzierungsmalBnahmen unterstiitzen. Die neuen Team-Mitglieder bringen relevante Erfahrungen zur erfolgreichen Umsetzung der
geplanten M&A-Aktivitdten und Post Merger Integration mit.



Nniiio niiio: Finanzielle Highlights im 1HJ2021

finance group

= Die niiio finance group AG erwirtschaftete im ersten Halbjahr 2021 einen = Das operative Ergebnis vor Zinsen, Steuern und Abschreibungen

Umsatz auf Vorjahresniveau in Hohe von 1,1 Mio. Euro (EBITDA) der Gruppe lag um 14% positiver als im Vorjahreszeitraum.

= Die Gesamtleistung im Vergleich zum Vorjahreszeitraum um 17,5 % auf " Auch EBIT hat sich im Vergleich zum Vorjahreszeitraum verbessert,
knapp 1,5 Mio. Euro gesteigert. +10%

o _ _ _ = Hohe Eigenkapitalquote von 64 %
= Bessere Umsatzqualitat im ersten Halbjahr 2021 durch steigenden Anteil o _ i , ,
des Lizenzgeschafts. Im ersten Halbjahr 2021 stieg dieser Anteil deutlich =  Die liquiden Mittel des Konzerns lagen bei 7,2 Mio. Euro und damit
(+40%) deutlich Gber den bestehenden kurzfristigen Verpflichtungen in Hohe

von 0,3 Mio. Euro.
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Nn1iiio

finance group

Hochschule
Zittau/Gorlitz

UNIVERSITY OF APPLIED SCIENCES

~Z Eraunhofer The Bank of Tokyo-Mitsubishi, Ltd.

Head of Sales startet im Juli 2021

Wir haben unser starkes Team mit langjahriger
Expertise strategisch verstarkt...

Johann Horch
CEO - Disruptor, Macher, Leader

Axel Apfelbacher
Strategie, M&A und Finance Ninja

Marko Modsching
Tech Guru

Ina Just
Product Genie

B8 Microsoft \ ﬂ E
Academic| sl

erlin

Universitat K.
zu KoIn

Xchanging —

Dr. Daniel Berndt
COO - Skalierbare Delivery,
FinTech Builder

1
Neue Position |

Stefan Stumpf
Head of Sales

1
Neue Position ;

Inga Gerlinger
Business Growth

1
Neue Position gI

Applied D weltsparen.
Biosystems by raisin
gghlerrill Lynch Deutsche Bank

.

pwec

3

CNBC
EUROPE
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Nn1iiio

finance group

...und unser Netzwerk weiter ausgebaut

Stefan Krause

Vorsitzender des Beirats M&A
Banking, Venture Capital, E-Mobility, SPACs

Okosystem
Quantum Partners

FinAngel
Quantoz
. Ndgit
Dr. Martin Deckert J
Beiratsmitglied Quanvest

Regulatorik, IT, Banking

| 1110 |

finance group I
Dr. Olaf Scheer ‘J‘
Beiratsmitglied "‘

Unternehmensberatung
Markt & Wachstum IR & PR, Marketing
Aufsichtsrat The Agency Berlin
Henning Gebhardt Beirat Advice Partners
Beiratsmitglied Volksbank Brawo Fyncon

Kapitalmarkt, Asset Management, Banking

]
Wah!l zum AR / Juli 21 |
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Nn1iiio

finance group

2. HJ 2021 und Gesamtjahr

niiio finance group erwartet konsolidiertes Wachstum von 10-15% in

2021 im Zuge positiver Folgeeffekte abgeschlossener Projekte im 2. HJ
Die Gesamtleistung wird in 2021 voraussichtlich deutlich steigen
Erhohte Personalaufwendungen im Zuge des Ausbaus von
Management und Vertriebsaktivitdten und reguléare Abschreibungen

fihren zu negativem EBITDA und EBIT

Investitionen in Skalierbarkeit des Geschaftsmodells fihren im

Vergleich zum Vorjahr zu geringerem operativen Cashflow

Ausblick

Mittel- bis Langdfristig

Die Effekte der Investitionen in Skalierbarkeit und Neuaufbau des
Vertriebs sollen ab 2022 spirbar werden

Parallel verfolgt der Vorstand diverse Optionen zur Steigerung des
anorganischen Wachstums der Unternehmensgruppe

Mittelfristig werden deutliche Umsatz- und Ertragssteigerungen erwartet
Aktuelle Marktlage offenbart den Kundennutzen der Software-as-a-
Service Losungen

Signifikant steigendes Interesse an algorithmisch optimierten
Wertpapierportfolien

Kosteneffizientere Kundenansprache durch hybrides Vertriebsmodell

Prognostizierte EBITDA-Margen auf Konzernebene: 10-20%






n1110 Wir sind Digitalisierungsexperte fur
Finance group Wealth Management und wachsen dynamisch

niiio finance group AG

Gegrundet 2006:

Reverse IPO 2016, 45 Mitarbeiter gruppenweit

Business Model:

100% Coverage aller Wealth Management Prozesse. Full-Range-Provider modularer,
effizienter, Cloud-basierter Software-Losungen fur Wealth Management. BaFin konform.
KWG- lizensierter Outsourcer.

Key Facts:

> 60% wiederkehrende Umsatze, 12% Umsatzwachstum in 2020,
mehr als 50 renommierte Kunden

i-—! FiNet GSAM + Spee AG @

Honorarberatung Vermaégensverwaltung M E R C K F | N C K

MEHRWERT IM NETZWERK A QUINTET PRIVATE BANK

Umsatzentwicklung
inm EUR

Umsatzentwicklung im

1HJ liegt im Plan

2.1

2019

CAGR 100%
CAGR 15%
= 5 B

2020 2021E 2022E 2023E 2024E  2025E  2026E

I .Business as usual*

Scherzer & Co —

Nach substanzieller Investition in
Sales Aktivitaten sowie Fusionen /
Kooperationen. Vision 2025

{ | FRANKFURT
m Volksbank ~ | PERFORMANCE
== BraWo

MANAGEMENT AG



I'11110 Unsere Vision:

FUihrende europaische SaaS-Plattform fiir Asset und Wealth Management

finance group

'I Ausba.u des Kerngeschafts und beschleunigtes 2 Ausbau der Marktposition durch M&A Aktivitaten
organisches Wachstum

Marktkonsolidierung im Banking Sektor

Senkung der Zugangsbarrieren
Zugang zu internationalen Ausschreibungen bzw. Kunden
Zunehmende Entwicklung AuM-basierter Geschaftsmodelle (Robo-Advisory)

Technologie-Synergien
Uberproportionales Wachstum

Ausbau Sales Kapazitaten "
Ausbau Netzwerke und Kooperationen = SchlieBung von Liucken in der Wertschopfungskette des Unternehmens
Ausbau Robo-Advisory = ErschlieBung neuer Kundengruppen
GroRenvorteile, vor allem in Vendor Management Prozessen der # Hohere Kosteneffizienz
Grol3banken # Durchsetzung Preismodelle / Ausweitung Preismacht
# Cross-Selling Potenziale bzw. Synergien
a
a

NN Yoo

3 Skalierung der Plattform auf der Blockchain Technologie

niiio finance group Vision:

= Ausbau der Plattform und ErschlieBung der Custodian-Business Modelle, wie Depotfiihrung, Emission,
Verwahrung und Handel durch Umstieg auf Blockchain / DLT Technologie

» Zusatzliche Skalierungspotenziale: Neue Business Modelle und neue Technologien

niiio finance group | ISIN: DEOO0A2G8332 | Alle Rechte vorbehalten
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finance group

Digitales Algorithmen & .
Wealth Management Risk-Engine : API Plattform
(4
P
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White-Label
Robo-Advisory

, Custodian &
Multibanking

Digital Advisory \-/3600 Endkundenportal

Unser Alleinstellungsmerkmal: die niiio Plattform...

End-to-End Losungen fur digitales Wealth
Management: modular und vollstéandig

Legal & Regulatory Card

German Private Cloud-basiert
Kosteneffizient

Schnelle Time-to-Market

Kurs- und Marktdatenversorgung
Zugang zu Kapital durch Bérsenlisting

Fur ALLE Kundengruppen bzw. Bankensegmente

Genossenschaftsbanken
Sparkassen

Privatbanken

Unabhéangige Vermdgensverwalter
und —berater

Anlageberater
Versicherungsmakler
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Nnil1o ..mit einem skalierbaren, cloud-basierten Betriebsmodell

finance group

On Premise Losung mit Public-Cloud

Cloud Cloud Cloud

Anbieter 1 Anbieter 2 Anbieter ...

A

Skalierbare niiio SaaS Plattform in einer Native-
Private-Cloud

n111o

finance group

Robo-Advisory 360° Customer
Onboarding API-Plattform  CRM

Bank /Kundel Bank / Kunde 2 Bank / Kunde...

X\ t [

Software Anbieter
mit On Premise Losung -
Einzelinstallationen,
wartungsintensiv und nicht
skalierbar.

niiio finance group | ISIN: DEOOOA2G8332 | Alle Rechte vorbehalten

Invoicing Vermogensverwaltung
Bank/Kundel 7

Bank / Kunde 2 / T T

Bank /Kunde 3 Bank / Kunde...
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Nniio Ausbau des Kerngeschifts
finance group und beschleunigtes organisches Wachstum

Skalierung uUber Clusterstrategie
Wir haben den Markt in homogene Cluster aufgeteilt,
die wir fokussiert ansprechen, um das Geschaft auszubauen.

Volksbanken:
olksbanken Volksbank <= Brawo
WYl po\no “// Advisor

Sparkassen: S Diesparkasse  SMAVESTO

Bremen

Privatbanken: ( . :
MERCK FINCK

A QUINTET PRIVATE BANK

Asset Manager (institutionell): next to come

( \/ Vertrieb intensivieren

= Besetzung und Verstarkung eines hochkaratigen Beirats und
verstarkte Nutzung personlicher Kontakte

= Aufstellung eines eigenen Vertriebsteams — erste
Kooperationspartner identifiziert und erfolgreich eingebunden

( \/ Angebot neu kalibrieren

= Preismodell erfolgreich optimiert, bereits jetzt positive Effekte
spurbar

( \/' Rentabelste Sparten starken

. Das hochmargige Robo-Advisory Geschéaft wird nun verstarkt
ausgebaut

12



niiio Ausbau hochmargiger Geschaftsmodelle begonnen

finance group

niiio Robo-Advisors: Ziel-Anlagevolumen fir niiio Robo-Advisors
Uberproportionaler Anstieg des 1 MRD EUR bzw. ca. 3% Marktanteil in 2025
Anlagevolumens seit 2019

QoQ

= Uberproportionale Steigerung des Anlagevolumens durch
kundenseitige Initiativen — allein von 2021Q1 auf 2021Q2 ca. 50%
Wachstum bzw. eine Verdopplung seit Ende 2020

= Wettbewerbsvorteil und Umsatzpotenzial durch zusatzliche Features,
wie Signal-as-a-Service oder eigene Algorithmen

-
ﬁxm—l
|||

» Robo-Advisory-Plattform ist etabliert und im Betrieb, zwei Robo-
Advisors bereits implementiert

4Q2019 1Q2020 2Q2020 3Q2020 4Q2020 1Q2021 2Q2021 3Q2021E 4Q2021E



.2 niiio finance group AG: Roadmap und Update zu

Nn1iiio

Finance group Marktkonsolidierungsstrategie

niiio Vision:

Europas fuhrende
Softwareplattform fir
Asset- und Wealth
Management-as-a-

niiio morgen: Erste Service; Skalierung
Akquisitionen und durch DLT
Wachstumsschub, CAGR 100% +

2. niiio morgen/
Vision

Investitionen in
Technologie und
Robo-Advisory

CAGR 50%
1. Acceleration, KE JAN 2021

Acceleration:
Aufbau Sales -

niiio etabliert Strukturen
Standards — abgeschlossen/ | |
_ R StartJuli2022 | AN
2016 niiio finance One-Stop-Shop
AG - Saas fur Wealth
group f aa Management CAGR 15%
Losungen fur Keine Investitionen

Wealth Management

Banken und Finanzdienstleister unter Softwaredienstleister — Markt stark rﬁ"\I T
Digitalisierungsdruck fragmentiert ‘Fv% 9



n1110 Total Addressable Market: Das Marktpotential ist groB...

finance group

Assets under Management in Europa
(in EUR Billionen)

22.8 23.1 23

24.9

2010 2012 2014 2016 2018 Q12020 Q22020

AuM in Europa nach Kundensegmenten / 2018
(in %)

28

100

ﬂ 2

Total Retail Institutional Pension Insurance Other Banks
Funds Companies Institutional

niiio finance group | ISIN: DEOOOA2G8332 | Alle Rechte vorbehalten

Regionale Aufteilung der AuM / 2018

37%

Denmark
(387); 2%

Netherlands
(1,207); 5%

Italy (1,315);
.‘

Switzerland
(1,912); 8%

Germany France
(2,190); (4,072);
10% 18%

WealthTech Solution Markt in Europa

Qi

2020: USD 14,2
Mrd.

74
Uiy >

W,
g7

Own research

Global assets under management by region 2019 | Statista
EFAMA; Asset Management in Europe; November 2020 Overview
The Insight Partners; zeb.research
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HlllO ...aber der Anbietermarkt ist stark
fragmentiert und hochgradig ineffizient

finance group

Umsatzverteilung Software Anbieter

fur Wealth Management, Europa
ILLUSTRATIV, eigene Recherche

\\\\\\\\\\\\H

Top 3: 20%

120 weitere
Anbieter:
80%

Kostenineffizienzen durch starke Fragmentierung im Markt
Hohe Verwaltungskosten, in der Regel zu hohe Cost-Income-Ratios.
Nur ca. 30 — 40 % der Umsatze werden in Produktentwicklung investiert.

Durch Fokus und Konzentration lasst sich die Zukunft effizienter gestalten
Hohere Profitabilitat, Economies of Scale & Scope.

Kundenvorteile
Bessere Losungen aus einer Hand zu besseren Konditionen.

Kostenvorteile, homogene und kompatible Lésungen.
Nachhaltigkeit, keine Ausfallrisiken.

Anleger profitieren, weil ein neues Unternehmen entsteht, das nachhaltige
Losungen anbietet und durch GréRenvorteile und Innovationskraft eine starke

Position im Markt aufbaut.

Anbieter vollstandiger End-to-End — L6sungen (One-Stop-Shops) haben

bessere Chancen auf eine starke Marktposition

16



Nn1iiio

finance group

Unser Template Beispiel aus
USA - ein FinTech, das den
amerikanischen Markt
konsolidiert hat

In den USA ist die Konsolidierungswelle

bereits abgeschlossen

‘\ ATLASS'AN - Beispiel einer Branchenintegration

Phase Il — 2018 bis 2020:

Phase | — 2015 bhis 2018: Offnung als Marketplace und
Integration Lésungen von
Aufbau einer Plattform Drittanbietern

entlang einer
Wertschopfungskette mit
eigenen Modulen und
Komponenten

Phase Il — 2020 bis heute:

Gezielte M+A Aktivitaten
entlang der
Wertschépfung und
vollstandige Integration

31.08.2016 06.09.2017 11.09.2018 17.09.2019

21.09.2020

250

200

150

100
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niiio Konsolidierung am europiischen Markt lGberfallig

finance group

Digitales Algorithmen & .
Wgalth Management Rigk-Engine v API Plattform AUS UNSERER STARKEN POSITION HERAUS SIND
WIR IN DER LAGE, DIE MARKTKONSOLIDIERUNG
AKTIV ZU GESTALTEN
Kunden benétigen neue Produkte und Services,
T die modern, preiswert, einfach in der Nutzung
und individualisierbar sind. Idealerweise aus einer Hand

Robo-Advisory -
und von einem starken Partner.

: | Softwareanbieter kdnnen meistens nur Teile der

\/ gesamten Wertschopfungskette abdecken bzw.
nur Teilldsungen anbieten.

Custodian &

Multibanking

Mehr als 100 kleine Nischenanbieter
mit einem Umsatz von unter 10 Mio. Euro, oft unprofitabel

\/ und nicht wettbewerbsfahig

o _ 360°
Digital Advisory Endkundenportal

B niiio-Komplettlosung Bl Anbieter-Teilldsung



1'11110 Die Konsolidierungsstrategie und
Finance group M&A Prozesse sind klar definiert

Wandelanleihe tiber 5 Mio.
EUR im Juli 2021 erfolgreich
platziert: Investitionen in M&A,

Robo und DLT

Marktanalysen und
Strategieprozess
abgeschlossen: erste Selektion
der potenzieller Targets auf
Basis der relevanter Produkt-/
Markt- Matrix

Erste Due Diligence Prozesse
gestartet,

Verfeinerung und Optimierung
der Ubernahmekriterien

Ende 2021/ Anfang 2022:
Erste M&A Transaktionen

geplant

Team fur Strategieentwicklung
und Planung steht/ M&A- und
Integration- Playbooks
implementiert

Erste Gesprache mit rund 15
potenziellen Targets eingeleitet

Finalisierung der Post Merger
Intergration - Playbooks,
Beriicksichtigung der
Ergebnisse bei
Vertragsverhandlungen

Neu-Gewichtung bzw.
Rekalibrieren der Target —
Liste basierend auf bereits
erfolgten Zusammenschlissen
oder Akquisitionen

19



niii 0O Fokus der M&A-Strategie auf Profitable

Finance group Geschaftsbereiche sowie Umsatz- und
Kapazitatensteigerung

PRODUKT / MARKT - MATRIX, ILLUSTRATIV

Endkunden- Kunden- Vermogens- | Risk Engine Anlage- Vermogens- | Reporting Custody
gewinnung [ Onboarding planung beratung verwaltung Controlling

Unsere Entscheidungskriterien:
=  Synergiepotenzial

= Technologischer Standard
Target #n-n . "
= Erganzung der Wertschopfungskette
=  ErschlieBung neuer Kundengruppen und Markte

Markt = Jahresumsatz 2-8 Mio. Euro pro Unternehmen,

o mind. 10 Mitarbeiter
e[']rt])t::t = Regionaler Fokus vorerst auf DACH

Anlage-
berater DLT
Ca. 60 Firmen stehen nach naherer Analyse im

Versicherun

FinTechs

Ca. 120 Firmen entlang der Wertschépfungskette in
Europa analysiert:

Banken

Asset
Manger

Private
Wealth
Manager

Aktuell mit rund 15 potentiellen Targets in
Gesprachen

Intensitit des Marktpotenzials und —gréRe / absteigend

niiio finance group | ISIN: DEOOOA2G8332 | Alle Rechte vorbehalten



Nn1iiio

finance group

Die Grof3e zahlt:

Umsatzsteigerung mit einem Ziel - Skalierung

Hohere Umsatze durch Skaleneffekte sorgen fiir eine bessere Cost Income Ratio, eine effizientere
Kostenstruktur und hohere Umsatze je Mitarbeiter...

Cost Structure

35

Revenues 1m EUR

B CoGS & Research and Development

Customer Support and General Admin

Revenues >25m EUR

Revenues >500m EUR

M Selling Costs & Markeiting

Revenues / Employee

280
265
164
144
135
70 76
30

3 8
niiio peer Revenues 4- Revenues 20-Revenues 504 Revenues

group 20m EUR 50m EUR 200m EUR | >200m EUR

Average Revenues in EUR m M Revenues / Employee in EUR k

Quelle: Eigene Recherche basierend auf GuV und Bilanzzahlen der Wettbewerber, sonstige bekannte Daten, Auswertungen ZEB, stand SEP 2021

Cost-Income-Ratio
7 ca. 110%
100% %
. ca. 80%
RD & CoGS

|
N
"\

r—————= e

/

I
|
|

Revenue EUR
<=300m >300m
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niio Deutliche Bewertungs-Discounts auf europaischem
finance group Markt aber auch fur Private Firmen...

MEDIAN REVENUE MULTIPLES
= Europaischer Markt aktuell sehr fragmentiert und mit deutlichen

Discounts bei den Bewertungen

= Zusatzlich verschlechtern sich aktuell die Bewertungsrelationen

US SaaS 8.2 X -28 % 6.0 X
= Hinzu kommt die Tatsache, dass private Unternehmen in der Regel
US Vertical 5.7 X -29 % 4.0x eine niedrigere Bewertung aufweisen als die borsennotierten
Wettbewerber
US Horizontal 6.9 X -24 % 5.3x
= Die aktuelle Situation bietet gute Chancen zum Einstieg bzw. zur
US Small & Mid 3.4 X 222 0 27X Konsolidierung. Es gibt aber wenig entsprechende Aktivitaten, weil

starke Player auf dem Markt fehlen.

Europe 2.4 X -17 % 2.0x

Quelle: https://www.silverpeakib.com/wp-content/uploads/2020/07/Silverpeak-Benchmark-Report-Q2_2020.pdf



niio ...und bieten zusatzliche Vorteile fur Investoren und
nance oo Merger-Partner dank Bewertungs-Asymmetrien am Markt

SaaS Capital Index Valuation
Multiples fir Public Companies

Finance SaaS: X 22

— Doy

e Index: X16,1 \

VPV DD O OO o HdNNNMOMMNMITIITWOWOIO OO ONNN®B®OBDDD OO O A
HHHHHHHHHHHHHHHHHHHHHHHHHHHHHHHHHHHHHHHH
oooooooooooooooooooooooooooooooooooooooo
NN AN NNNNNANNNNNNNNNNNANNNNNNNNNNNNNN N
mmmmmmmmmmmmmmmmmmmmmmmmmmmmmmmmmmmmmmmm
o I I e e e I e e e I e B e ]
aaaaaaaaaaaaaaaaaaaaaaaaaaaaaaaaaaaaaaaa
OO0 0000000000000 O0OO0O0OO0O0O0D0O0D0OO0DO0OO0DO0OO0OO00O00O0O0O0OO0OoOOoOo

Quelle: The SaaS Capital Index - SaaS Capital (saas-capital.com)

Wertentwicklungssprung durch Multiple-

Leverage
ILLUSTRATIV

Multiple Leverage: 4
Durch Bewertungsasymmetrien zw. Private vs Public und
Wachstumsdynamik des Unternehmens niiio vs. potenzielle
Targets
v
M&A Phase 1 M&A Phase 2 M&A Phase 3 M&A Phase 4

Umsatz Ubernahme Bewertung S/EV x2 m Market Cap basierend auf aktuellem niiio Multiple

23



1'11110 Zusatzliches Potenzial aus der
Finance group Skalierung von Zukunftstechnologien

Der Weg ist klar und der Zeitpunkt der richtige:

Depotfiuhrung
Ubertragung konventioneller Depotbankfunktion auf
Distributed Ledger Technologie

= Wir wollen so viele Banken und Asset Manager wie moglich auf unsere Cloud bringen, um
eine optimale Ausgangslage fir die anschlieRende Transformation auf die dezentrale
Blockchain-Technologie zu schaffen.

= Unsere innovative Technologie sowie unser starkes Kunden- und Partnernetzwerk verschafft
uns einen eindeutigen Wettbewerbsvorteil, um die Transformation und Konsolidierung des

Marktes voranzutreiben. Verwahrung

Kooperation mit digitalem Zentralverwahrer / Beantragung
einer eigenen Lizenz

{ \/' Projekt Aktienhandel Gber DLT / Blockchain bereits gestartet
Handel Uber einen Borsenpartner

( . . . ) Kooperation mit digitalem Zentralverwahrer / Beantragung
\/ Kooperation fur Entwicklung DLT: einer eigenen Lizenz

Digitale Emission
Aufbau einer technologischen Plattform mit Partnern wie
Quantoz und Stellar. Technische Realisierbarkeit wurde

finance group BLOCKCHAIN TECHNOLOGY bereits verifiziert




niio
finance group

Appendix



niiio Zentrale Kennzahlen: GuV

finance group

Gewinn- und Verlustrechnung 1.1. - 30.06.2020 1.1. - 30.06.2021

Umsatzerlése 1121 1.104
Erh6hung Bestand an fertigen und unfertigen Erzeugnissen 4 139
Aktivierte Eigenleistung 112 211
Gesamtleistung 1.237 1.453
Sonstige betriebliche Ertrage 65 53
Aufwand fir bezogene Leistungen -90 -149
Personalaufwand -993 -1.027
Sonstige betriebliche Aufwendungen -432 -513
EBITDA -213 -183
Abschreibungen -1.103 -1.000
EBIT -1.317 -1.183
Finanzergebnis -11 -299
Steuern vom Einkommen und Ertrag 75 18

Jahresfehlbetrag -1.253 -1.464



niiio Zentrale Kennzahlen: Bilanz und Cash-Flow
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31.12.2020 30.06.2021 Cashflow-Rechnung 1.1. - 30.06.2020 1.1. - 30.06.2021

Immaterielle Vermdgensgegensténde 11.460 10.704
Cashflow aus laufender
Sachanlagen 58 36 Geschéftstatigkeit (operativer -272 -444
Vorréate, Forderungen und sonstige Cashflow)
Vermdgensgegenstande und 205 345
Wertpapiere
. Cashflow aus Investitionstatigkeiten -203 -221
Geldvermdgen 2.161 6.977
Rechnungsabgrenzungsposten 32 42 Cashflow aus Finanzierungstatigkeit -71 5.481
Aktive latente Steuern 139 133
Bilanzsumme 14.056 18.376 Zahlungswirksame Veranderung des
X i -546 4.816
Finanzmittelfonds
Eler;rz:l(;\g;mttelfonds am Anfang der 2029 2152
Eigenkapital 10.958 11.779

Einlage zur Durchfiihrung einer

beschlossenen Kapitalerhéhung 800 0

Konsolidierungskreis-bedingte
Ruckstellungen 314 360 Veranderungen 0 0
des Finanzmittelfonds

Verbindlichkeiten 1.340 5.690
Rechnungsabgrenzungsposten 0 3
Passive latente Steuern 571 545 Finanzmittelfonds am Ende der 1.483 6.968

Periode
Bilanzsumme 14.056 18.376
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Disclaimer

Diese Prasentation kann zukunftsgerichtete Aussagen Uber das Geschéaft, die Betriebsergebnisse, die
finanzielle Lage und die Gewinne der niiio finance group AG enthalten, die mit den Begriffen "antizipieren”,
"glauben”, "schatzen", "erwarten", "prognostizieren”, "beabsichtigen”, "kénnen", "planen”, "projizieren”,
"vorhersagen", "prognostizieren”, "sollten” und "werden" sowie Variationen solcher Begriffe oder ahnlicher
Ausdrucke bezeichnet werden kdnnen.

Diese zukunftsgerichteten Aussagen basieren auf den gegenwartigen Erwartungen, Vermutungen und
Prognosen des Vorstands sowie den ihm derzeit verfligbaren Informationen und sind nach bestem Wissen
und Gewissen zusammengestellt worden. Sie sind daher nur zu dem Zeitpunkt gtiltig, zu dem sie erstmals
veroffentlicht werden. Sollten sich die Erwartungen als falsch erweisen oder sollten sich bestehende
Risiken oder Unsicherheiten konkretisieren, so kénnen die tatsachlichen Ergebnisse und Leistungen der
niiio finance group AG wesentlich von den explizit oder implizit beschriebenen zukunftsgerichteten
Aussagen abweichen. Dies kdnnte auf verschiedene Faktoren zurtickzufihren sein, wie z.B. das Niveau
der eingegangenen Kundenauftrage, die Nachfrage nach Projektmanagementsoftware auf dem Markt, die
Bedingungen auf den Finanzmarkten, die allgemeinen Bedingungen auf dem Softwaremarkt und die
allgemeinen wirtschaftlichen Bedingungen sowie Stornierungen oder Projektverzégerungen. Deshalb kann
nicht garantiert oder sonst dafur gehaftet werden, dass sich diese zukunftsgerichteten Aussagen als
vollstandig, richtig oder genau erweisen oder dass erwartete prognostizierte Ergebnisse in Zukunft
tatsachlich erreicht werden. Die niiio finance group AG ist unbeschadet gesetzlicher Regelungen nicht
verpflichtet, zukunftsgerichtete Aussagen als Ergebnis neuer Informationen, kinftiger Ereignisse oder
anderer Ereignisse zu Uberprufen oder zu aktualisieren.



