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Wir digitalisieren das Asset und Wealth Management Nio

Aufbau der fithrenden cloudbasierten SaaS-Plattform fiir das Asset und Wealth Management mit group
umfassender Wertschopfungskette, attraktivem Kundenstamm und einer klaren M&A-Strategie

Eine One-Stop-Shop SaaS Plattform... ... mit klaren Mehrwerten... ... und anspruchsvollen Blue-Chip Kunden

e Unsere SaaS Losung fiir das Asset und Wealth Management o Wachsender und fragmentierter europiischer Markt * “
bildet die gesamte Wertschdpfungskette ab und wird als S sparkasse CREDIT SUISSE Ql% UBS
PR R A Se e 9 Steigende Nachfrage nach Effizienz und Produkt

e Unser Ziel: Die paneuropaische Plattform fiir das Asset
und Wealth Management zu werden, mit signifikantem o P i} y 72 UniCredit E12 DZ PRIVATBANK SMAVESTO
e e e [erer VA Saies e Hochgradig attraktive ‘One-Stop-Shop’ Plattform = <Y == B TRERE A o e

e Uber 117 MAK mit iiber >22 Jahren fachlicher und . . . ®
technologischer Erfahrung und Kunden in 7 europaischen o LR A Ce U 0 LN et L5 2 Bethmann Bank {35 Merrill Lynch
Landern. Wir sind ein erfahrenes und eingespieltes L e e e e
Management Team 6 Finanzielle Stabilitat, Starker Investor

e Wirsind seit 2016 im Primary Market gelistet, mit Firmensitz . . MERCg%qNCK osshach von Storch SOCIETE
in Gorlitz und 6 Niederlassungen in Dt., LUX und Georgien @ starkes Team: Management, Aufsichtsrat, Beirat oo Sare e GlEN R

Finanzielle Stabilitat und europdische Expansion mit starken Investoren

Starkes Umsatzwachstum, in Mio. EUR Assets under Management in Mrd. EUR Anzahl Kunden (#) Transaktionsvolumen in Mrd. Euro
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Quelle: Unternehmensinterne Informationen
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Zwei-Saulen-Strategie: Umfassende Produktpalette fiir Asset und Wealth Manager NIIo

financegroup

niiio's diversifizierte AM- und PWM-Strategie - organisches Wachstum im AM-Markt und anorganisches
Wachstum im PWM-Markt

@ ASSET MANAGEMENT

Homogener und hoch skalierbarer AM-Markt;

@ WEALTH MANAGEMENT

Im Bereich Wealth Management werden wir uns auf

massive Ausweitung der potenziellen Marktgréfée: die Erweiterung unseres Produkt- und

3x der urspriinglichen niiio-Marktgrofse (PWM) Kundenportfolios in ganz Europa konzentrieren.

PATRONAS FundHero MiIFID

RECORDER

FIXhub FinTecc fundsaccess

Unser Asset Management wird hauptsachlich eine Unsere Wealth Management-Sparte wird

organische Wachstumsstrategie verfolgen, um das hauptsachlich auf eine anorganische

Geschaft weiter auszubauen und Cross-Selling- Wachstumsstrategie setzen. Durch unsere Roll-up-

Potenziale zu nutzen. Strategie werden wir maximale Synergien erzielen.

(S J

I Schaffung der ersten paneuropaischen Plattform fiir Asset und Wealth Management

niiio finance group | ISIN: DEO0O0A2G8332 | Alle Rechte vorbehalten

Quellen: EFAMA, Unternehmensinformation
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End-to-End Losungen fiir das digitale Private Banking und Wealth Management

Losungen fiir digitales Asset- und

Wealth Management: modular
und end-to-end

* niiio ist lizenzierter Outsourcer
nach dem Kreditwesengesetz
(KWG) und bietet MiFID-konforme
Prozesse und regulatorische
Sicherheit unter Einhaltung der
Legal Regulatory Card Standards

 Zertifizierter Betrieb in 6ffent-
licher oder Private-Cloud in Dt.

+ Kosteneffizient und schnelles
Time-to-Market, da alle Lésungen
bereits entwickelt und in Betrieb
sind

* Anbindung an diverse Depot-
banken, Kernbankensysteme und
Broker im In- und Ausland

* Angebunden an Anbieter von
Aktienkurs- und Marktdaten
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Fiir ALLE Kunden- bzw.

Bankensegmente

* Privatbanken

* Unabhangige Vermdgensverwalter
und - Berater

* Genossenschaftsbanken

* Sparkassen

» Versicherungsmakler, Pools

» Fondsgesellschaften

+ Kapitalverwaltungsgesellschaften

» Institutionelle Asset Manager

* Broker

» Internationale Blue Chip-Banken

» Versicherungen
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Erfahrenes Team mit klarer strategischer Vision

Kombination aus erstklassigem technischem Know-how und Fihrungsqualitaten auf C-Level Ebene

Executive Board and Group Functions

Johann Horch
CEO

Axel Apfelbacher
Group Finance and Legal

al
@ OliverWyman

Christian Ropel
Head of Corporate
Development and M&A

D raisin
Dr. Daniel Berndt
COO0

@ PATRONAS

Heribert Steuer
Group Technology

dweltsparen.

by raisin

Deutsche Bank

BT o ken §§§Mezrinmn¢h @ PATRONAS LB=BW

Board of Directors

(&)
<@

Ina Just
Managing Director Wealth
Management

fundsafc-esy

Rolf-Henning Hackel
Managing Director Wealth
Management

\'lRID'UM = Wcrocah‘
orurre Academic
z First Data.

INVESTOR SERVICES

Xchanging

)

(& PATRONAS

Carsten Osswald
Managing Director Asset
Management

fundsaicley

Paul Huber
Managing Director Wealth
Management

VENTURE
CAPITAL
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Aufsichtsrat

28
W
LB=BW

Dr Martin Setzer
Banks / insurance,
technology — AR
Vorsitzender

Philipp von Girsewald
M&A

Volkshank
=S BraWo

Michael Pannwitz

Private banking

= 3 UBS &® OliverWyman

caceis fundsaccess, L™ AlixPartners

@ The Bank of Tokyo-Mitsubishi, Ltd.

WORLDLINE ¥
Joerg Brandt

Finance, M&A, PMI

v

Prof Dr Peter Balzer
Banks & markets
reg. law

o1
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D)
Unser Investor Pollen Street Capital — Experte fiir Konsolidierung n |||°

Beschleunigter Wandel bei den europaischen Finanz- und Unternehmensdienstleistungen group

AUSSERST ERFAHRENE
SEKTORSPEZIALISTEN

Klare Investitions-
kriterien in bestim-
mten Zielsegmenten

Fokus auf Innovation
und Wachstum

Unabhangiger Vermdgensverwalter mit Private Equity und Kreditfinanzierungen fir den Finanzdienstleistungssektor
5 Griindungspartner mit 16 Jahren Erfahrung in der Zusammenarbeit iber mehrere Marktzyklen hinweg

Fokus auf Finanz- und Unternehmensdienstleistungen seit 2008

2 Mrd. £ in 27 Plattform-Geschaftsmodelle investiert

Zielgruppen sind Technologie- und technologiegestiitzte Unternehmen im Finanz- und
Unternehmensdienstleistungssektor in Europa, die das Potenzial haben, auf den von ihnen gewahlten Markten
fihrend zu werden.

Buyout-Investitionen in wachstumsstarke Unternehmen, Unterstiitzung von Unternehmerteams
Grofse der Kapitalbeteiligung £50m - £250m, typischer Enterprise Value £50m - £500m

Werteorientierter Ansatz

Interesse an der Beschleunigung des Strukturwandels im Finanz- und Unternehmensdienstleistungssektor

Systematischer Rahmen zur Erzielung von Wachstum durch digitale Anpassung, Innovation und Erweiterung der
Zielmarkte

Hub - Kompetenzzentren, Vernetzung und Talente zur Beschleunigung des Wachstums


https://niiio.finance/

Unsere Vision: Schaffund der dominanten und skalierbaren paneuropaischen WealthTech-
Plattform durch Biindelung technologischer Innovationen, um fithrende Unternehmen im
Bereich des digitalen Asset und Wealth Management zu starken.

DSER fundsaccess

TOP 5 SaaS
/\ ([ ]
FinTecc Anbieter
PATRONAS | .
¢ N im Bereich Asset-
--:,"Ei'::}‘H)U”nt_JHQW: FuNDHERDS und Wealth_.
e o ne : Mmanagement in
Europa

O MIFIDRECORDER
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D)
Sehr attraktive Maglichkeiten im schnell wachsenden, aber fragmentierten Asset NIIo
und Wealth Management Markt in Europa (1/2) financegroup

Digitalisierung und neue Investitionsbedurfnisse treiben Wachstum in Zielmarkten

Entwicklung der AuM im europaischen Asset Management-Markt Ausgewahlte europdische WealthTech-Markte?
+50% 21% I Germany
1
2028 1 Deutschland
19% 1 wird prognostiziert, mit $
BeNeLux I 12 Mrd. UK ($ 11 Mrd.) zu
N 1 iberholen
17% ‘ 1 . —
‘ Austria :
©  15% ~ Switzerland
S )
(}l __________________
8 13% France
8
31 Bill. EUR T 11% | United Kingdom
<
AuM in Europa O :
Q3 2021 9% "
‘ Rest of Europe
7% '
- 1 2 3 4 5 6
@ :2028GroRe ($ Mrd.) Grofe ($ Mrd., 2021)

I Das AuM im europaischen Asset Management wird voraussichtlich um mind. 5% (derzeitiger CAGR-Bereich 5-9%) pro Jahr bis 2028 wachsen

I Der Ubergang zu digitalen Losungen wurde durch die Nachfrage der Endverbraucher getrieben und durch die Pandemie weiter beschleunigt

Quelle: EFAMA Asset Management in Europe, ZEB Research, Insight Partners, McKinsey, Unternehmensinformation
(1 inkludiert Banken, Investmentfirmen, Wealth Management-Organisationen und andere)
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C®
Sehr attraktive Maglichkeiten im schnell wachsenden, aber fragmentierten Asset NIIo
und Wealth Management Markt in Europa (2/2)

Erhebliches organisches und anorganisches Wachstumspotenzial auf Basis einer Verdoppelung des TAM und

einer beschleunigten Konsolidierung des stark fragmentierten Marktes

Entwicklung des Total Addressable Markets
Beispiel zu Veranschaulichung “

Top 3 Provider:

Europdischer WealthTech Markt ($ Mrd.)*

Wy

UL

> 120 Provider: V ? '
80% / -
V//////////////II n

2021

I Anhaltendes Wachstum im Asset & Wealth Management in Europa treibt den Bedarf an Innovationen voran

I Uber 120 kleine Nischenanbieter mit einem Umsatz von weniger als 10 Mio. €, die oft unrentabel und nicht wettbewerbsfihig sind

Quellen: Proprietary analysis and company information, ZEB Research, Insight Partners,
(1 inkludiert Banken, Investmentfirmen, Wealth Management-Organisationen und andere)

niiio finance group | ISIN: DEO0O0A2G8332 | Alle Rechte vorbehalten
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@
Effizienz und neue Produkte werden immer gefragter NIIO

Ein sich wandelndes Branchenumfeld, in dem Asset & Wealth Manager mit sinkenden Margen konfrontiert group
sind und Kunden weniger komplexe, schnellere und glinstigere Dienstleistungen verlangen

Sinkende Rentabilitat der europaischen | Marktfragmentierung treibt Ineffizienzen
Wealth Manager

Durchschnittlicher Profitabilitatsindex
(2000 = 100)

e Sinkende Rentabilitat der Marktteilnehmer aufgrund sinkender Gebtihren und hoherer Verwaltungskosten
e Zunehmende regulatorische Anforderungen, die die Komplexitat weiter erhéhen

100 Legacytechnologien nicht in der Lage aktuellen Trends zu folgen und state-of-the-art
Leistungen anzubieten

e Umstellung auf Private Cloud erweist sich sowohl fiir etablierte Softwareunternehmen als auch fur
Kunden als schwierig

e Kostendruck und hohe Wettbewerbsintensitat (z. B. durch FinTechs) tragen ebenfalls zu fundamentalen
Unterinvestitionen in Technologie bei

________________________________________

I Halbierung der Kosten... I ... oder Verdoppelung des AuM

1
i ¥ :
1 1
i X :
| | 1
' Kostenreduktion um 50% '} Verdoppelung des AUM i
! ! 1
i X :
: ! 1
i X |
1 1
i X :
! ! 1
I @ = ! = = 1
I % 2 ! =) S 1
= . ¥ = = |
! ! 1
| | 1
2000 2020 ! 2000 2020 B 2000 2020 i
L e e e e e e e e e e e e e e e e e = = === ——— b e e e e e e e e e e e e e e e e e e e -

10

Quelle : Deloitte Monitor, Deloitte
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Uberlegene SaaS-Plattform mit vollstindiger Produktpalette

niiio bietet umfassende Losungen entlang der gesamten Wertschopfungskette zur Digitalisierung des Asset
und Wealth Managements

- - Asset und Wealth Management Wertschopfungskette
ILLUSTRATIV Le;glilee"n Wealth n?a:?:oe- Anlage- Portfolio- Endkunden- Trading & Order Reporting &
Onboarding planning mengt beratung management Portal management Controlling
e niio » ninio nnio  Nllio o
financegroup fnancegroup financegroup financegroup financegroup
C® C® C® T ®
Private Wealth
Hanagor O NIIO nmiio nilio  NIMo  nIlio
financegroup financegroup financegroup financegroup financegroup
C® C®
Fi ial
financegroup financegroup financegroup
C® C® C®
Versicherungen n"|° nIIIO n"|°
financegroup

financegroup financegroup

C® C®
FinTechs nIIIO nIIIO
financegroup financegroup

=

Attraktiver Markt mit Moglichkeit zur weiteren
Expansion via ManCo (digitale KVG).

Vorteile einer ,,end-to-end“ -Produktpalette

e Schnelles ,time-to-market’ e Echtzeitservice und Informationen e Kosteneffizienz und Skalierbarkeit

niiio finance group | ISIN: DEOOOA2G8332 | Alle Rechte vorbehalten Quelle: Unternehmensinterne Informationen

c®
Niio

financegroup

Wettbewerber,

' exemplarisch
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D)
Klar definierte M&A Pipeline als Ergebnis einer systematischen und NIIo
kontinuierlichen Analyse der europaischen Wetthewerbslandschaft financegroup

3-6 mogliche Transaktionen in der nachsten Ausbaustufe mdglich

X

In Abstimmung

15 Kurz- und mittelfristiger Plan inkl. eines stringenten Business Plans 6ffnen neue Wege zur

P°te“2ie:||e °IfJP°“u“it5te“ Investorensuche und einem Uberproportionalen Wachstum
identifiziert

60 End-to-End Wertschopfungskette und ein One-Stop-Shop Ansatz verschaffen der niiio Plattform

T P — einen Wettbewerbsvorsprung und pradestinieren niiio als Roll-up Company

Sinkende Margen und Kostendruck zwingen die Softwareunternehmen zu Kooperationen

120 oder Zusammenschlissen
Potentielle europaische WealthTech Firmen identifiziert

12

Quelle: Unternehmens Information
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Wir treiben die Marktkonsolidierung aktiv voran

. mit einer klar definierten Roadmap von potentiellen hochst synergetischen Targets

management

el e C Wealth Risk Investment P
EELLT Plannin, engine advice
onboearding g systems
B -
Private Wealth
Managers

.. um kurzfristig bestehende Liicken zu
schliefsen, in neue Markte vorzustofsen pante 2
und Synergien zu heben

Target 14 rm
I | i
Tarset17 4
; Target 12 TBIEEI 10
gl Tz o — | — e

s T (oseiii—)
Target 12
Advisors —

Targets —

Asset Target15 4
Managers
Target 165 m

S 5 ==
FinTechs Target 22 p

Target 21

Target 12

Tardet 20

Lead gen. & _ Portfolic
customer 1-:::‘!1_”" Risk Imn:at_ment managemant l::usinmler Trading & order Repnr:“rg &
onboarding Planming engine advice systems porta management controlling
o7+ (o2

Target 171

Market entry
via OLT
Technalogy

D
NIo

group

Customer Trading & order Reporting &
contrelt " Cus“)dy

Market entry
via DLT
Technology

.. und mittel- und langfristig unsere
Prasenz in Europa zu starken und
weiter auszubauen...
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C®
Wir treiben die Marktkonsolidierung voran mit einem bewiesenen M&A- und NIIo
Integration Track Record financegroup

Schaffung einer fiihrenden paneuropdischen “one-stop-shop” Plattform fiir Asset und Wealth Manager

e Neue Strategie e 2 Ubernahmen e 4 Ubernahmen in e Weitere M&A Aktivitaten entlang der
aufgesetzt 2022 konsolidiert 2023. Konsolidierung Pipeline geplant

: e Ganzheitliche Finanzplanung
in 2024.

e Kundenportale
300m EUR

e Digitales Vermogensreporting

e Mass Affluent Wertpapierberatung
50-100m EUR

Acq#j?sltion Organische Wachstumsziele

e Wachstum entlang des
Marktwachstums 9-16%

20m EUR
Acquisition
#3-6
8m EUR
ACqu olp
. —

2023e 2024e Nachste Phase Long-term

niiio finance group | ISIN: DEO0O0A2G8332 | Alle Rechte vorbehalten

Quelle: Informationen des Unternehmens
Anmerkungen: (1) ManCo unterliegt externer Finanzierung
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Erreichte Meilensteine in 2022 und 2023

@ 2 erfolgreiche Akquisitionen

2)
©

v" PATRONAS erfolgreich integriert
v" FIXhub mit niiio GmbH gemerged und erfolgreich integriert

Ausbau des Sales

v' 20%+ Kundenwachstum, finanzielle Auswirkungen ab 2023 ff.

v" Pipelinewert mehr als 7,5 m EUR

M&A Strategie

v Rothschild, eine internationale Investment Bank als Partner
gewonnen

v" Pollen Street, eine PE-Firma mit Roll-up Erfahrung als
Investor gewonnen

v" Deal Struktur fiir 5 M+A Aktivitat p.a. aufgesetzt

v" Diskussionen mit potentiellen Targets laufen

5

D)
NIilo
group

Kosten im Griff

v Kostensenkungen plangemafs vorgenommen
v Gesamtrentabilitat verbessert

Umsatz im Plan

v" Stark wachsendes AM-Geschaft
v Mitnahme von Synergieeffekten
v" Kundenwachstum als Treiber fir kiinftiges Neugeschaft

EBITDA positiv und besser als erwartet

v Verbesserung des EBITDA ggu. Erwartung aufgrund von starkerem
Kundenwachstum und
v" Positive EBITDA-Marge

@ 4 Akquisitionen in 2023 vollzogen

v fundsaccess AG, (2022) 7,2 Mio. EUR Umsatz und (2022) 27 Mitarbeiter

v" FundHero und FinTecc IT Solutions, (2022) 1,4 Mio. EUR Umsatz und
(2022) 10 Mitarbeiter

v MiFID-RECORDER, (2022) 0,8 Mio. EUR Umsatz und (2022) 5 Mitarbeiter
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Grof3e zahlt: niiios ,,Roll Up“-Strategie C_®
Nio

Durch die Bundelung von verschiedenen Nischenplayer entsteht ein hochprofitables Geschaft financegroup

Kostenreduktion aufgrund von Steigende Umsatze per FTE

Hohe Skalierbarkeit . . : :
economies of size & scale aufgrund von Skalierbarkeit
Das Agieren in einer eigenen private Cloud Hohere Verkaufszahlen resultieren in Aufgrund der hohen Skalierbarkeit unseres
erlaubt enorme.Skallerbarke'lt. Die geringeren Durchschnittkosten flir das Geschafts wird ein hoherer Marktanteil in der
Neukunder)anblndung kgnn innerhalb von Unternehmen. Konsequenz zu héheren Umsitzen / FTE
wenigen Minuten abgewickelt werden. fiihren.
@ Kosten l niiio finance group AG 265
C® A Marktdurchschnitt
NIo ’
financegroup
170
®© © 06 06 0 00 00 0 0 0 O 115 '
" Y Y I I T T T T YT Y Y
1 2 3 45 6 7 8 9 10 11 .. n
.
» Verkaufe
niiio’s Plattform ermdglicht unbegrenzte Des Weiteren nutzt niiio durch die anstehende
Skalierbarkeit bei stagnierenden Kosten. Marktkonsolidierung Kostensynergien, um die , . . _
3 Mio 8 Mio 20+ Mio. 300 Mio.

Gewinnmargen weiter zu erhéhen. Umsitze in Mio. EUR

niiio finance group | ISIN: DEO0O0A2G8332 | Alle Rechte vorbehalten
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Geplante Mafshahmen in 2022 und 2023 wurden konsequent geliefert

c®
Niio

financegroup

\
° Organisches Wachstum on track — Kundenwachstum + 20 Prozent

° Positives EBITDA, besser als erwartet

\

G Mit Pollen Street neuer Investor an Board — erfahren im internationalen Roll-up

|
° 2 Akquisitionen in 2022 und 4 weitere Akquisitionen in 2023 erfolgreich abgeschlossen
[
° Deal Pipeline und Deal Struktur fur bis zu 5 Akquisitionen p.a. aufgestellt

° Verstarkung und weitere Professionalisierung des Teams umgesetzt
/

niiio finance group | ISIN: DEO0O0A2G8332 | Alle Rechte vorbehalten
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D)
Haftungsausschluss NIIOo
group

Diese Prasentation kann zukunftsgerichtete Aussagen Ulber das Geschaft, die Betriebsergebnisse, die finanzielle Lage und die Gewinne der niiio finance group AG enthalten, die mit den Begriffen
"antizipieren", "glauben", "schatzen", "erwarten", "prognostizieren", "beabsichtigen", "konnen", "planen”, "projizieren", "vorhersagen", "prognostizieren", "sollten" und "werden" sowie Variationen solcher
Begriffe oder ahnlicher Ausdriicke bezeichnet werden kénnen. Diese zukunftsgerichteten Aussagen basieren auf den gegenwartigen Erwartungen, Vermutungen und Prognosen des Vorstands sowie den ihm

derzeit verfligbaren Informationen und sind nach bestem Wissen und Gewissen zusammengestellt worden. Sie sind daher nur zu dem Zeitpunkt giiltig, zu dem sie erstmals verdffentlicht werden.

Sollten sich die Erwartungen als falsch erweisen oder sollten sich bestehende Risiken oder Unsicherheiten konkretisieren, so konnen die tatsachlichen Ergebnisse und Leistungen der niiio finance group AG
wesentlich von den explizit oder implizit beschriebenen zukunftsgerichteten Aussagen abweichen. Dies kdnnte auf verschiedene Faktoren zuriickzufiihren sein, wie z.B. das Niveau der eingegangenen
Kundenauftrage, die Nachfrage nach Projektmanagementsoftware auf dem Markt, die Bedingungen auf den Finanzmarkten, die allgemeinen Bedingungen auf dem Softwaremarkt und die allgemeinen
wirtschaftlichen Bedingungen sowie Stornierungen oder Projektverzdgerungen. Deshalb kann nicht garantiert oder sonst daflir gehaftet werden, dass sich diese zukunftsgerichteten Aussagen als vollstandig,
richtig oder genau erweisen oder das erwartete prognostizierte Ergebnisse in Zukunft tatsachlich erreicht werden. Die niiio finance group AG ist unbeschadet gesetzlicher Regelungen nicht verpflichtet,

zukunftsgerichtete Aussagen als Ergebnis neuer Informationen, kiinftiger Ereignisse oder anderer Ereignisse zu iberprifen oder zu aktualisieren.
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Aktionarsstruktur

FREEFLOAT
23% der Aktien befinden sich im Streubesitz.

niiio finance group | ISIN: DEOOOA2G8332 | Alle Rechte vorbehalten

c®
Niio

financegroup

78%

POLLEN STREET CAPITAL
77% der Aktien werden von PE-Company

Pollen Street Capital London gehalten.

19
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niiio's Unternehmensstruktur

Deutschland

Gorlitz / Dresden

Freiburg
Frankfurt / Niirnberg
®
® Miinchen
® Luxembourg
(FundHero)

Quelle: Unternehmensangaben (Juni 2022)

D)
NIo

group

Gorlitz/ Dresden

Hauptsitz und Drehscheibe fiir die Private Wealth Management Einheiten,
Hauptsitz der niiio finance group, DSER, etc.

Freiburg

Hauptsitz und Drehscheibe fiir die Asset Management Einheiten (PATRONAS,
FIXhub); weiterer Ausbau der Geschaftseinheit in Luxemburg fiir 2023 geplant

Frankfurt/ Niirnberg

Managementteam und Vertrieb

Miinchen

fundsaccess und MIFIDRECORDER

20
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